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Orsunuz...

...peki karsﬂlglmg ‘cek lhiyor musunuz?

Emek veriyorsunuz, icerik Uretiyorsunuz,
baglanti ekliyorsunuz.
Ancak sonuclar vizyonunuzla eslesmiyor mu?



(Caba Var, Sonuc Neden Yok?

Icerikleriniz yuksek gorunurluk Giivene ve itibara déniismiiyor.

aliyor

Profiliniz tum deneyiminizi Sizi karar vericiler i¢in "secilebilir"
anlatiyor kilmiyor.

Baglanti sayiniz her gecen gun | Bu genig ag nitelikli bir is firsati
artiyor yaratmiyor.

Dogru kitleyi hedeflediginizi Sektordeki gercek karar vericiler

dusunuyorsunuz sizi fark etmiyor.



Sosyal Sermayeyi Siirdiiriilebilir Gelir Kanalina Doniistiirmek

1 <Usg;ug< sl Is Gelistirme
—t Platformu

Bu program rastlantisal gorunurlukten uzak, analitik veri ve stratejik iletisim temelli
bir yaklasimla, katiimcilarin uzmanliklarini dogru karar vericilerle bulusturacak bir
"ls Gelistirme Ekosistemi" kurgulamalarini sadlar.



Programin Temel Vaadi

LinkedIn varhginizi “herkese hitap eden siradan

bir profilden’, “dogru kitle icin ¢cozum ureten
tartisilmaz bir otoriteye” dontuisturmek.

Sadece gorunur olmayi degil, ( Zaman tuketen degil, yatirm
tercin edilmeyi 6greneceksiniz. getirisi (ROI) saglayan bir sisteme
gececeksiniz.



8 Adimda Ustalik Sinifi
Miifredati

Strateji Profil 3G Modeli Icerik

Alg1 Iiskiler Sales Nav. Sistem



Giiven Veren Bir Dijital Vitrin Insa Etmek

01. Strateji

Hedef kitle analizi ve nis odaginin LinkedIn profilinizi statik bir 6zgecmis
netlestirilmesi. Dogru kisiye, dogru formatindan cikarip, yasayan ve aninda
mesajl iletmenin matematigi. guven veren bir acilis sayfasina (landing

page) donustlirme taktikleri.



Ozel 3G Modeli ve Deger Odakh Icerik

03. 3G Modeli

Gorunurluk: Guven:
Dogru kitle Igeriklerle
tarafindan fark otorite insasi.

edilme. _

04. Icerik

Satis kokusu tasimayan,
tamamen deger uretimine
odakli, “Ustalik” seviyesinde
icerik olusturma formuilleri.

~ Gelir:

lliskilerin ticari
firsatlara

_dontsmesi.




Uzmanhlk Algisi ve Nitelikli Baglantilar
>

05. Alg; 06. fliskiler

Zihnindeki konumu belirleme. Sektordeki Dijital el sikisma. Siradan etkilesimleri ve
uzmanliginizi, hedef kitlenizin algisina en begeni butonlarini asarak, masada is
dogru ve sarsilmaz sekilde yerlestirme konusulabilecek stratejik ve uzun vadeli is
teknikleri. birliklerine donusturme sanat.i.




Hiz, Hedefleme ve Sistematik Uretim

ﬁ % 07. Sales Navigator

% y Nokta atisi. Kurum i¢i asil karar vericilere dogrudan ulagsmanin ve
K j onlarin radarina girmenin ileri seviye hedefleme teknikleri.

08. Sistem

Zaman yonetimi ve olcekleme. Yapay Zeka (Al) ve tasarim araclari
entegrasyonu ile haftalik icerik/iletisim yonetimini otomatiklestiriimis,
yorulmaz bir sisteme baglama.

&y NotebookLM



Bilgiden Uygulamaya
Bir Deneyim
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+/* Canl profil analizleri ve optimizasyon
/" Birebir icerik yazim egzersizleri

v/ Gergek hayat B2B vaka ¢alismalari

Egitimi pasif bir dinleyici olarak dedgil, sisteminizi kurmus

ve donanimli bir profesyonel olarak tamamlarsiniz.




Saha Tecriibesinden Dogan Uzmanhk.

Saha Tecriibesi

Yillara dayanan, sahada test edilmis B2B ve B2C satis
deneyimi.

Sertifikasyon

Uluslararasi gecerlilige sahip guncel Dijital Pazarlama
sertifikasyonlari.

Uygulama Giucu

300'den fazla igsletme ve kurum tecrubesiyle rafine edilmisg,
teoride kalmayan pratik stratejiler.

YEARS
EXPERIENCE



Tarihi Bir Atmosferde Ilham Verici Bir Giin

Tarih: 6 Haziran Cumartesi
Saat: 10:00 - 17:00
Mekan: Pera Palace Hotel (Galata Salonu)

Sefin ozel meniisii ile ogle yemegi, nitelikli kahve molalar:
ve gun boyu Pera Palace ikramlar: esliginde
premium bir atolye deneyimia.




Ozel Odaklanma: Sadece 18 Kisi

Bu bir kitlesel seminer degil, kapali devre bir
Uygulamali Atolye (Masterclass) calismasidir.

Birebir Etkilesim Nitelikli Ag (Networking)
Egitmenle dogrudan iletisim kurabilmeniz Sektor profesyonellerinden olusan elit bir
ve kendi profiliniz/sektériniz icin ozel grupla masada is konusma ve stratejik

yanitlar alabilmeniz hedeflenmistir. baglar kurma firsati yaratiimistir.



LinkedIn’'deki Konumunuzu
Yeniden Tanimlayin.

LinkedIn'i is gelistirme aracina donustiurmek isteyen
18 kisiden biri olun.

Katilim Ucreti: 18.000 +KDV
Son Kayit Tarihi: 26 Mayis 2026

www.mertsamur.com
mert@mertsamur.com
+90 546 8146563




